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PROFIL

Autohaus-Geschäftsführer mit Automobilkaufmann-IHK-Abschluss,

geprüftem Automobil-Betriebswirt und 18 Jahren Erfahrung, davon 6 Jahre

als Geschäftsführer von zwei Standorten der Wellergruppe (VW/Audi/Skoda)

in Nürnberg. Gesamtverantwortung für 78 Mio. EUR Umsatz, 180

Mitarbeitende und 3.200 verkaufte Fahrzeuge/Jahr. Schwerpunkt

Standortstrategie, Ergebnisverantwortung, Hersteller-Verhandlung und

Digitalisierung des Autohauses.

BERUFSERFAHRUNG

Geschäftsführer (2 Standorte)

Wellergruppe GmbH (VW/Audi/Skoda)

Gesamtverantwortung für zwei Markenautohaus-Standorte

08/2019 - heute Nürnberg, Deutschland

•
Gesamt-P&L-Verantwortung für 78 Mio. EUR Umsatz, 180 Mitarbeitende

und 3.200 verkaufte Fahrzeuge/Jahr an 2 Standorten

•
Standort-EBIT über 4 Jahre von 1,9 % auf 3,4 % vom Umsatz gesteigert

durch Profitcenter-Steuerung und Kostenkontrolle

•
Verhandlung der Marken- und Investitionsvereinbarungen mit der

Volkswagen AG und Audi AG inkl. Showroom-CI-Umbau

•
Steuerung der Digitalisierung (Online-Showroom, digitale

Serviceannahme, CRM-Rollout), Online-Verkaufsanteil 24 %

•
Führung von 6 Abteilungs- und Bereichsleitern, Personalentwicklung und

Nachfolgeplanung für Schlüsselpositionen

Betriebsleiter / Kaufmännischer Leiter

Auto Wichert GmbH (Mehrmarken)

Betriebsleitung eines Mehrmarken-Standorts

08/2013 - 07/2019 Hamburg, Deutschland

•
Leitung eines Standorts mit 38 Mio. EUR Umsatz und 90 Mitarbeitenden

•
Aufbau einer profitcenterbasierten Steuerung für Verkauf, Service, Teile

und F&I

•
Restrukturierung des Gebrauchtwagengeschäfts, Standzeit und

Kapitalbindung deutlich gesenkt

Ausbildung Automobilkaufmann (IHK)

Auto Wichert GmbH (Mehrmarken)

3-jährige IHK-Ausbildung

08/2005 - 06/2008 Hamburg, Deutschland

•
Durchlauf aller Abteilungen, Abschluss IHK Note 1,9

PROJEKTE

Digitalisierungsprogramm Autohaus

2022

Aufbau eines Online-Showrooms, digitaler Serviceannahme und

konzernweitem CRM-Rollout an beiden Standorten, Online-Verkaufsanteil

auf 24 % und Service-Onlinetermine auf 41 % gesteigert

AUSBILDUNG

Geprüfter Automobil-Betriebswirt

TAK Technische Akademie für das

Kraftfahrzeuggewerbe

09/2011 - 06/2013

Nürtingen, Deutschland

Geprüfter Automobil-Betriebswirt (TAK

Automobil Akademie)

1,5

Ausbildung zum Automobilkaufmann

(IHK Hamburg)

Berufliche Schule City Süd Hamburg / Auto

Wichert GmbH

08/2005 - 06/2008

Hamburg, Deutschland

Automobilkaufmann/-frau (IHK) • GPA: 1,9

FÄHIGKEITEN

Standortstrategie /

Ergebnisverantwortung

P&L- und EBIT-Steuerung

Hersteller- und

Investitionsverhandlung

Digitalisierung Autohaus

Führung von Bereichsleitern

Profitcenter-Controlling

Personal- und Nachfolgeplanung

Gebrauchtwagen-Restrukturierung

ZERTIFIKATE

Automobilkaufmann/-frau IHK-

Abschluss (Note 1,9)

06/2008

Geprüfter Automobil-Betriebswirt

(TAK, Note 1,5)

06/2013



AEVO Ausbilder-Eignungsprüfung (IHK

Hamburg)

09/2012

Geschäftsführung im

Automobilhandel (Volkswagen Group

Akademie)

11/2021

SPRACHEN

Deutsch

Englisch

STÄRKEN

Unternehmerische Steuerung

Führe zwei Standorte ergebnisorientiert und

steigere das EBIT durch konsequente

Profitcenter- und Kostensteuerung

Verhandlungsstärke

Verhandle Marken-, Investitions- und

Zielvereinbarungen mit Herstellern auf

Augenhöhe und sichere so Standortkonditionen

Transformationsführung

Treibe die Digitalisierung des Autohauses voran

und entwickle Führungskräfte und Nachfolge

systematisch


