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KENNTNISSE

» Export

o Handlernetz

e Incoterms

o Akkreditiven

e Exportkontrolle

» Messeauftritte

* Maschinenbau
 Vertriebspartnern

e SAP SD

e Interkulturelle Verhandlung

SPRACHEN

Deutsch e Muttersprache
Englisch « C2
Spanisch « B2

ZERTIFIKATE

Exportkontrollbeauftragter
IHK Region Stuttgart « 03/2019

Incoterms 2020 und
Zahlungssicherung im
AuBenhandel

Bundesverband GroBhandel,
AuBenhandel, Dienstleistungen

05/2021

PROFIL

International Sales Manager mit 12 Jahren Exporterfahrung im
Maschinenbau, zustandig fiir Asien, Nordamerika und den Nahen
Osten. Ich baue Handlernetze auf, verhandle GroBprojekte mit
Incoterms und Akkreditiven, betreue Kunden vor Ort und auf
internationalen Messen und verantworte derzeit einen
Exportumsatz von 18 Mio. Euro pro Jahr.

BERUFSERFAHRUNG

International Sales Manager

Schwaben Schleiftechnik GmbH e Stuttgart ¢ 07/2021 - heute

* Exportumsatz in Asien, Nordamerika und dem Nahen Osten von 11
auf 18 Mio. Euro gesteigert

o Aufbau eines Handlernetzes mit 9 Vertriebspartnern in 7 Landern
inklusive Schulung und Zielvereinbarung

« Verhandlung von Anlagenprojekten bis 3 Mio. Euro mit Incoterms,
Akkreditiven und Exportkontrolle

e Planung und Leitung von 5 internationalen Messeauftritten pro
Jahr, darunter in Chicago und Shanghai

Export Sales Manager

Remstal Werkzeugmaschinen GmbH e Schorndorf

04/2017 - 06/2021

o Vertrieb von Bearbeitungszentren in Sidostasien und Indien mit 6
Mio. Euro Jahresumsatz

e Gewinnung von 22 Neukunden aus der Automobilzulieferindustrie

« Rund 80 Reisetage pro Jahr fiir Kundenbesuche, Abnahmen und
Handlertrainings

e Zusammenarbeit mit Zoll und Ausfuhrkontrolle bei Dual-Use-
Prifungen

Vertriebsingenieur
Filstal Antriebe GmbH « Go6ppingen « 10/2014 - 03/2017

o Technische Angebote fiir Getriebe und Antriebssysteme an
Maschinenbauer in Europa

o Betreuung von 30 Kunden in Frankreich, Italien und Spanien
« Angebotsvolumen von rund 15 Mio. Euro pro Jahr bearbeitet

AUSBILDUNG

Bachelor of Engineering
Hochschule Esslingen e« Esslingen am Neckar
10/2010 - 09/2014

Wirtschaftsingenieurwesen, Schwerpunkt Internationaler
Technischer Vertrieb



