
MICHAEL

SCHRÖDER
S E N I O R  S A L E S  M A N A G E R

P R O F I L

Senior Sales Manager mit 9 Jahren Erfahrung im Enterprise-Vertrieb von

Cloud- und Sicherheitssoftware an Konzerne und öffentliche Auftraggeber.

Ich führe komplexe Verkaufszyklen mit vielen Entscheidern nach MEDDPICC,

verhandle Mehrjahresverträge im sechs- bis siebenstelligen Bereich und habe

in den letzten 3 Jahren jeweils über 110 % meiner Quote erreicht.

C O N T A C T

michael.schroeder@email.de

+49 152 45612378

Berlin

linkedin.com/in/michaelschroe

der

K E N N T N I S S E

• Enterprise-Vertrieb

• MEDDPICC

• Salesforce

• Ausschreibungen

• Partnerkanal

• Neukundengewinnung

• Forecast

• Vertragsverhandlung

• Cloud-Software

• Kaltakquise

A U S B I L D U N G

Master of Science
10/2015 - 09/2017

Humboldt-Universität zu

Berlin

Berlin

Wirtschaftsinformatik

Bachelor of Science
10/2012 - 09/2015

Hochschule für Technik und

Wirtschaft Berlin

Berlin

Wirtschaftsinformatik

S P R A C H E N

Deutsch Muttersprache

Englisch C1

Polnisch B1

B E R U F S E R F A H R U N G

Senior Sales Manager 06/2022 - heute

Spreecloud Security GmbH Berlin

• Enterprise-Vertrieb an 25 Zielkunden aus DAX-nahen Konzernen mit einer

Jahresquote von 3,5 Mio. Euro

• Größter Abschluss: Dreijahresvertrag über 2,1 Mio. Euro mit einem

Energieversorger

• Verkaufszyklen nach MEDDPICC mit Solution Engineers, Legal und Partnern

gesteuert

• Teilnahme an 6 öffentlichen Ausschreibungen nach VgV, davon 3 gewonnen

Sales Manager 01/2019 - 05/2022

Havelsoft Enterprise Solutions GmbH Potsdam

• Neukundengewinnung im gehobenen Mittelstand, Neugeschäft von 1,6 Mio.

Euro pro Jahr

• Aufbau eines Partnerkanals mit 8 Systemhäusern, Anteil am Umsatz auf 30 %

gesteigert

• Pipeline-Management in Salesforce mit wöchentlichem Forecast-Call

• Durchführung von Workshops mit IT-Leitern und Einkauf bis zur

Vertragsunterschrift

Account Executive 10/2017 - 12/2018

Brandenburger IT-Service GmbH Berlin

• Vertrieb von Managed Services an 60 Mittelstandskunden

• Zielerreichung von 108 % im ersten vollen Jahr

• Kaltakquise per Telefon und Messe mit 25 neuen Kunden

Z E R T I F I K A T E

MEDDPICC Sales Qualification 02/2023

Force Management

AWS Certified Cloud Practitioner 08/2022

Amazon Web Services


