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Profil
Senior-Versicherungsmakler mit 16 Jahren Berufserfahrung, eingetragen seit 2012 im IHK-Vermittlerregister

Stuttgart als Versicherungsmakler § 34d GewO. Führung eines Bestands von 920 Privatkunden und 220

Gewerbekunden mit 7,4 Mio. € Bruttojahresprämie. 4-köpfiges Team aus Junior-Maklern und Innendienst,

Stornoquote bei 0,9 % im Bestand.

Berufserfahrung
Inhaber & Senior-Versicherungsmakler

Lippold Risk & Insurance Brokers GmbH • Stuttgart, Deutschland • 04/2014 - heute

Eigene Maklergesellschaft mit Schwerpunkt Mittelstand Baden-Württemberg

• Führung eines Bestands von 920 Privatkunden und 220 Gewerbekunden mit 7,4 Mio. € Bruttojahresprämie

• Senior-Beratung von 22 Mittelstandskunden mit über 100 Mitarbeitenden zu D&O, Cyber und
Betriebsunterbrechung

• Führung eines 4-köpfigen Teams aus 2 Junior-Maklern und 2 Innendienst-Spezialistinnen

• Stornoquote bei 0,9 % im Bestand durch jährliche Persona-Termine und Vertragsumdeckungen

• Geldwäschebeauftragter (BaFin) der Gesellschaft seit 2018, jaehrliche Pruefungen ohne Findings

Versicherungsmakler Privat- und Gewerbekunden

Funk Gruppe GmbH (Industriemakler) • Hamburg, Deutschland • 08/2010 - 03/2014

Junior-Makler im Privat- und Kleingewerbe-Bereich beim deutschen Marktführer der Industriemakler

• Aufbau eines Bestands von 480 Verträgen mit 2,1 Mio. € Prämienvolumen in 3,5 Jahren

• Spezialisierung auf gewerbliche Sach- und Haftpflichtversicherungen für KMU bis 50 Mitarbeitende

• Mitwirkung an 14 Cyber-Risk-Audits für Industriekunden in Hamburg und Schleswig-Holstein

Ausbildung
Versicherungsbetriebswirt DVA

Deutsche Versicherungsakademie (DVA München) • München, Deutschland • 10/2011 - 03/2013

Versicherungswirtschaft • 1,4

Geprüfter Versicherungsfachwirt (IHK)

Berufsbildungswerk der Deutschen Versicherungswirtschaft (BWV) Stuttgart

Stuttgart, Deutschland

10/2008 - 09/2010

Versicherungswesen • 1,9

Ausbildung zum Kaufmann für Versicherungen und Finanzen (IHK)

Württembergische Versicherung AG • Stuttgart, Deutschland • 08/2005 - 07/2008

Versicherungen und Finanzen • GPA: 2,0



Fähigkeiten

Komplexe Risikoarchitektur (Privat + Gewerbe) Funk Industriemakler-Workflows

Salesforce Financial Services Cloud Maklerpool blau direkt & JDC Pool

VVG, GewO § 34d/f/i, VAG, BaFin-Anforderungen Führung junger Maklerinnen und Makler

Vertriebssteuerung & KPI-Reporting Schadenmanagement Großschäden über 250.000 €

Projekte
Integration von 320 Bestandskunden aus Kanzleiübernahme

• 01/2024 - 06/2025

Übernahme einer Maklerkanzlei im Stuttgarter Norden, vollständige Bestands-Migration in blau direkt AMS,
Kundenhalte-Quote 91 % nach 12 Monaten

Zertifikate
Geldwäschebeauftragter (BaFin-anerkannt)

• 04/2018

Eintragung IHK Stuttgart Versicherungsmakler § 34d Abs. 1 GewO und § 34f GewO

• 06/2014

Versicherungsbetriebswirt DVA (Note 1,4)

• 03/2013

Sprachen
Deutsch

Muttersprache

Englisch

C1

Stärken
Beratungstiefe Industrie
& Gewerbe

Führe 24 jährliche Risiko-Bilanz-
Termine mit Mittelständlern
über 100 Mitarbeitenden zu D&O,
Cyber und
Betriebsunterbrechung

Führungsfähigkeit
Maklerteam

Mentoring von 4 Junior-
Maklerinnen und Maklern, davon
3 mit eigenem § 34d Eintrag
innerhalb von 3 Jahren

Vertrauensaufbau
Unternehmer-
Kundschaft

92 % aller Gewerbekunden
bleiben mind. 7 Jahre,
durchschnittliche Vertragsdauer
pro Kunde 9,2 Jahre


