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P R O F I L

Vertriebsleiter international mit 14 Jahren Erfahrung im Exportvertrieb von

Medizintechnik, davon 6 Jahre in der Gesamtverantwortung für den Export.

Schwerpunkte sind Distributorenmanagement, Markteintritt in neuen

Ländern und Vertragsverhandlungen mit Krankenhäusern und Händlern.

Verhandlungssicher auf Englisch und Französisch, dazu Spanisch.

K E N N T N I S S E

• Exportvertrieb

• Distributorenmanagement

• Markteintritt

• Vertragsverhandlungen

• Ausschreibungen

• Incoterms

• Exportabwicklung

• Messeauftritte

• Produktschulungen

• Medizintechnik

A U S B I L D U N G

Bachelor of Science

09/2008 - 07/2012

ESB Business School,

Hochschule Reutlingen

Reutlingen

International Business

S P R A C H E N

Deutsch Muttersprache

Englisch C2

Französisch C1

Spanisch B2

Z E R T I F I K A T E

Exportmanager (IHK)

10/2014

IHK Schwarzwald-Baar-

Heuberg

B E R U F S E R F A H R U N G

Vertriebsleiter international 01/2020 - heute

Donautal Medical Instruments GmbH Tuttlingen

• Verantwortung für den Exportumsatz von 36 Mio. € in 40 Ländern außerhalb

der DACH-Region

• Führung von 7 Area Sales Managern und Distributorenmanagement für 55

Partner

• Markteintritt in Brasilien und Indonesien mit lokaler Zulassung, nach 2 Jahren

3,2 Mio. € Umsatz

• Vertragsverhandlungen mit Mindestabnahmen, Umsatzanteil inaktiver

Partner von 18 % auf 6 % gesenkt

Area Sales Manager Middle East & Africa 03/2015 - 12/2019

Neckar Surgical GmbH Rottweil

• Aufbau von 12 Distributoren im Nahen Osten und in Nordafrika

• Umsatz der Region von 2,4 auf 6,1 Mio. € gesteigert

• Ausschreibungen staatlicher Krankenhäuser bearbeitet, 30 Zuschläge in 5

Jahren

• Messeauftritte auf Arab Health und MEDICA mit Standplanung und

Kundenterminen

Export Sales Manager 09/2012 - 02/2015

Neckar Surgical GmbH Rottweil

• Exportvertrieb nach Frankreich, Belgien und in den Maghreb mit 15 Händlern

• Exportabwicklung mit Incoterms, Akkreditiven und Ursprungszeugnissen

• Produktschulungen für Händler in 6 Ländern auf Englisch und Französisch


